ANGEBOT

Sales Automation Summit

Eine BUhne fur lhre Lésungen.

P 23.-24. Janner 2024

CALL FOR SPEAKERS
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UBER DEN SUMMIT

Innovationen im Fokus
Digitalisierung des Vertriebs

«  Der Vertrieb wird in den letzten Jahren
massiv digitalisiert, durch die Integration
von CRM-Systemen, Online-Markiplatze und
Automatisierungstechnologien.

*  Kunden erwarten mehr Personalisierung und

nahtlose Interaktionen.

*  Am Sales Automation Summit bringen Sie
Ilhre Produkte potenziellen Kunden im
personlichen Austausch ndher.

4V Sales,
@ Automation
.'.' | ’




POSITIONIERUNG

Die Zukunft des Vertriebs
Innovation im Fokus

. Praxisorientiert und interaktiv durch
die Présentationen.

« lhre Lésungen, integriert in einen Kongress
mit gefragten Keynotes.

*  Multiple Touchpoints mit der Zielgruppe
aus dem Veririeb.

. lhr Mehrwert: Verkaufen, ohne zu verkaufen.

4V Sales,
@ Automation
.'.' ’




PARTNER/PAKETE
“b|

VORTRAG:
Kommen als Fremder, gehen als Freund: IHRE BUHNE
lhre 3 Touchpoints e
e

»  Egal ob Keynote oder Innovation-Speaker: Wir bringen Sie

mit lhren potenziellen Kunden zusammen.
*  Verschiedene Touchpoints gewdhrleisten eine AUSSTELLEN:

durchgehende Présenz und maximieren die Reichweite IHR STAND

lhres Unternehmens wdhrend des gesamten Kongresses.

«  Wadhrend Vortrége und Diskussionen dazu beitragen,
lhren Ruf als Experten zu starken, bieten
Ausstellungsstdnde und Gaéste-Einladungen die

Méglichkeit, persénliche Verbindungen zu knUpfen und
geschdéftliche Beziehungen zu festigen. NETWORKING:
BEIM DINNER

4V Sales,
@ Automation
.'.' ’



POSITIONIERUNG

KEYNOTES

Best Practices

Experten- und
Impulsvortrage

Analysen

4V Sales,
@ Automation
.'.' ’

Rund um den Kongress

All-in: Unser Programm

GESPRACH

2 interaktive
Diskussionen mit den
Vortragenden

+ Publikums
-beteiligung

AUSSTELLUNG

Prasentation
unterschiedlicher Tools
im Rahmen einer
Ausstellung

) |‘
BUSINESS MEHR.
FVENTS MIT WERT

SOCIAL

Networking
Kaffeepausen
Lunch
Ausklang



POSITIONIERUNG

Thematische Vielfalt
Rock the Stage

Von Kl bis Social Media: Breite Palette
an Vertriebsthemen.

*  Wichtige Bihne: Erléuterung komplexer Tools
durch Live-Demonstrationen u. Experteninputs.

«  Diversitat der Vortragenden: Von etablierten
Experten bis hin zu aufstrebenden Start-ups.

*  Praktische Anwendungen: Méglichkeit, direkt von

Experten zu lernen und Tools besser zu verstehen.

We. Sales,
.‘ .‘ Automation,
¥ summit
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ZEITPLAN / ABLAUF
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ECKPUNKTE

FOKUS

Digitale Tools zur
Vertriebsoptimierung

4V Sales,
@ Automation
.'.' ’

Exklusiver Rahmen

Internationaler Auftritt

DAUER

1,5 Tage
Vortréige & Diskussionen

Verpflegung, Lunch
Ausklang

ZIEL-
GRUPPE

Entscheider IT & CRM
Vertriebsleiter

C-Level

) |‘
BUSINESS MEHR.
FVENTS MIT WERT

DATUM/
ORT

23./24.01.2025
und Barcelona
Ende 2025



ROADMAP

5 MONATE
VORHER

KICK-OFF MIT
BIS ZU 5 KEY
NOTES

4V Sales,
g 4@ Automation,
¥ Summit

Die Keynotes werden jetzt vergeben

4 MONATE 3 MONATE
VORHER VORHER

PROGRAMM AUF
BASIS DES VORBEREITUNG
PARTNER-INPUTS
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PARTNER/PAKET
KEYNOTE-SLOT

Es kann nur FUNF geben:

KEYNOTE-SLOT | € 3.000,-
} August 2024

30-40 mindGtiger Keynote-Vortrag.

€ 899,- weitere Tickets aus demselben
Unternehmen.

Mit weiteren Optionen erweitern? — siehe Slide 12.

Sales»

.:.:1 Autumatlom




PARTNER/PAKET
INNOVATION-SLOT

Knackig zum Punkt kommen....

INNOVATION-SLOT | € 2.000,-
} Juli - August 2024

. 15 minUtiger Innovation-Vortrag.

. € 899,- weitere Tickets aus demselben
Unternehmen.

*  Mit weiteren Optionen erweitern? — siehe Slide 12.

Sales»

.:‘:1 Automation,




PARTNER/PAKET
ZUM ERWEITERN

lhre Vorteile auf einen Blick

WEITERE OPTIONEN

€ 3.000,- Prasentationsstand gegeniber dem
Vortragssaal.

« € 1.000,- Logoprasenz in allen Aussendungen efc.

« £ 3.000,- 5 Kunden-Tickets.

Fragen Sie nach Paketpreisen oder individuellen
Angeboten (Abendsponsoring, mehr Kunden,
besondere Sichtbarkeit...).

4V Sales,
@ Automation
.'.' o ’

GONNEN



UBER UNS

ek ns vlsewen ds oriten D

Jongress (23 und 24 om0 2022)

peim 3. WFK

Teiter T

ritter Wiener Fenster]

bb-Nachlese:

Rundum-Paket

Die Mauptther

e des diss-

ten Mal

’ arit Fenster-

Dereits T an awel | iirinen Wiener (L

sele 20 hsammer- “f_;ml‘g Qer MNach- | ke
Tagen okus der e el der | sequent

i der F
Yichen I m Fenster-

d Turenbranche
und porthin lud der

der europd-
Die Themen
ceils aufein-

Prozent
ischen Mirkie.

. n jew 3
Veranstater, die Mark: | wbien £ G pigen | Zukonits

Tnter- | ande der | sicher.
forschungsagenty [t | varere, Fin Nowan G0 S
connectiof der | Veranstaltung: Zum €48 des | Fenstor st
epenfalls hetmisch Mal fand am Nachmiltag dv

° i Havpt- wstages 10
psterreichischen o . | ersten  Kongresstege
radt, 7w Wien Mk

Vartrags-

st etner | uiner AR ad
sn-,rknngl‘ﬂ"‘;;{:‘:(h ersten | sl der Wiener 'L‘:; Jiiiin
ot h“"::"‘"g @ jabr | Torkengress ‘“:‘;e in Jabr
veranstally wi

¥ oy ¥ separat  voR
2019 und det For ota moch a
die Corona-bedinet eIt} L K renkongress db

pwei jahre spater mit
‘merklich weniger Teilneh-

den sithrang dureh
stattfinde:

atarin

o

4
Ll Christian

Ronnte, Lohpey exbifncie Ak
etwas o des | ber

Ausgabe wieder - ER0 ) o ert, zum Aeﬂ‘,‘m\:tn -

e Publikun Komgresses noch Vertrichs

wien.

4V Sales,
Automation,
a¥ Summit

11 i Deceuninek,

s Varbragsprol
dem Block-Thems
JAtle soliten e~

Recyelings

st die
alien einsetzen, Das st &

urbanden. Die Driog

B et 0 weni, Ut
die angestre

CoR-Redu:
il 2050 70 ¥
THeimur beeth,
Ferbandus
Fagsade (VFF)

B
Fensturbauunternehmens,

Was unsere Partner Uber

|C.Events schreiben

OAZ | 10/2020

Am 17, und 18. September 2020 fand erstmals das
apotheken business fornm statt. Vo

und Diskussionen
lieferten Apotk

kern neue Impulse fiir bessere Geschii

Berufshild im
Wandel

Iel Applaus und Aneckennuing
emtste die Premiere des 1po-

theken bosines forum in

or Veronsicitungaroues i Meiia
Hotal in Wien - Ostarrachs
hitem Wolkensrotne,

Wien. Die new Fachkonfe-
. die sich al

e hliche

Bic dic Branche cuablicren mache,
rlickre gemeinsam mit filicenden Ver.
trcsern der Beance den Wandel des Be-
rufibilds der Apochek.

o den Foluy
Priv-Doz. Mag, pharn. DD Philipp
Saiko exdffncee die Vortragseihe mit <i-
nem der beiden Sehliselthemsey cinem
Ausblick suf das sich

bild und die Coronakrlse. D
brachee dic Apocheker als Jokale Ge
sundhcitsdieasteister zwar veustiske ins
Sifcaliche Bewusssein, die F
Lochdowns waren sber far die Ay
ken. spezicl im innerseacischen Be
xch oder in Shapping Center, dram-
Apel bis inklusive Jull 2020
wurde cin durchschnitclicher Unsatz
riickgang von 3.8 % verzcichner, wobei
fast 2w Drite] der Apotheken ranich
lich mis cinem Umsacarickgang ko

Die Presse | 11/2022

PEOPLE & BUSINESS

Erfolgreicher erster Recruiting Excellence Kongress

Sunde wnd fomdelche: Ao
g b, Skl nachichs
o el o schrle

e Bocrating: vt

Watan etenia Thema, we e

WierHand e des ungen Generate

o ek e Scparaio) i e

o

e e 0 e,
e Wock, T Working

lcmsefe ritgchen Ao e

B ot ungen st
e ok, Gen £ oder Live e

ot wanden codons ia ¥ PO K BUsS

Vil i

Anistot o o
LR 1 UGt it neven Ge. g wetersin
een” ot Chrint

Bl 0 der Wettevermin  auf Arbeit und auf _,m
rich hingegers o

e s Botechs

1 g e e

552 13, von Reteers Duden
Thomas Keyest st 1 Alis
@  Aufva

b,
Goachifafubres vom epunkt, Orir. Jebeitbes heme

Das war
Sales
Excellence

Im schonen Ambiente des Mclig
Vienna ging am

20.04. im Golden
Wave und im 57. Stockwerk nach
Pandemic-bedingter Pause  der
High-Level Kongress fir Vertrich
und Fishrung aber die Biihne,

Networki

Demnéchst
SALBLEADnsmp

Bty o

]
\

18.11.2022 | Melig
| Melid Vienna

A

Ve Ikt Kb, Recticrs
readen gungsf »

e o cnans

TSt des e sulenst i,
s seteung dea Hyed ks
memecien b

oxrUinaees Coti T
e Ausiuad relvtiates, o oo

" um

C)sferreich | 05/22

Hochkaritig besetzt mit Stary g,

Branche und Exper e
Katzenbeisser, Andr
Hilbner oder Peter
die Zukunft
genden

e und einer Haltung auf Augenhihe, bis
o lt:nn zum Vertrieb fir erklirungsbedirfiige
Berger Thobine . Produktc. Mehe Eindricke zum Evecy
i . - \\ hawar  sind unter Sales-cxcellence at/
] aufs, die Vortra-  de/presse nachm

ben Antworten auf aktuelle e
"gen in der tiglichen
und Learnings aus i
8enen Best Practices zum lh‘:(‘n" S

Save the date .. Sales
diesen He
reitsam 18.11.22
Event fiir Vey

Von Anforderungen, d b Pt

le: gen. die der Prozess o ichste nde.
der Digialsierung dem Verkauf und - "Ode
dem Verkiufer aby

erlangt, Gber die
Notwendigkeit eines ethischen Kodex

i Excellence ist fir 5
st erneut in Planung! Be. §

gcht das High- Level.
und Fithrung in die

Stay up to date
sal

;

www.sales-excell

3
Ing & professioneller Inputam SE.Kongress

e Goieer/ Ipecommection Comibing

IS,

BUSINESS MEHR.
FVENTS MIT WERT



UBER UNS

|C.Events

Business Events
mit Mehr.Wert

. Interconnection Consulting — internationales Market
Intelligence Unternehmen mit HQ in Wien und eigener
Event-Sparte. 50 Mitarbeiter, davon 10 im Event-
Bereich.

. Wir veranstalten seit Uber 20 Jahren Business Events,
darunter grof3e Themen- und Branchenkongresse wie
Sales Excellence, Recruiting Excellence, EFS etc.

. Unsere Events adressieren das C-Level und sind
Business-Plattformen.
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UBER UNS / KONTAKT
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BUSINESS MEHR.
FVENTS MIT WERT
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|C.Events Team APOSTORE KN&FF MmO
IC.Events by building k=scq [[IEDEE AEe

Interconnection Consultin
Getreidemarkt | 9 e, CASH ESEYERY ™ cevudeniile: @punkt

1060 Wien | Osterreich

P B

wrischarsze [T TAA  CQumeks @ e

— e A e o o)

Gerda Breiner / Event Management ESTETEEEE GELD v (@) decouninek  Y$Huons:
Tel.: +43 1 585 4623-33
breiner@interconnectionconsulting.com Tatiopharm teva 3"9"‘1 Ql\_{lV@ brandeins % digitalsales
Maelle Arnoux / Event Monogemen’r p se 1%%%&5'\?36%5 "th'] ' SIEGENIA ijl
: - e o GESELLSCHAFT 50|Ven0 srings spazes to Lite Ircie
Tel.: +43 1 585 4623-17
arnoux@interconnectionconsulting.com 3 N o
|SWISS INSIGHTS Sadiiiuiiia v VFF
=2t baii. o, 1EvrE
~C icht-& -~ conscten
BM MARKETING CLB g:Jcnnenschutz (\?) RADEMACHER & Eopes o

— e A e o o)

OSTERREICH

Wa. Sales,
.‘ .‘ Automation,
¥ summit


mailto:breiner@interconnectionconsulting.com?subject=Anfrage:%20Sales%20Automation%20Summit%202024
mailto:arnoux@interconnectionconsulting.com

	Folie 1
	Folie 2
	Folie 3
	Folie 4
	Folie 5
	Folie 6
	Folie 7
	Folie 8
	Folie 9
	Folie 10
	Folie 11
	Folie 12
	Folie 13
	Folie 14
	Folie 15

